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Der Parkplatz vor dem Unternehmen – 
ein wichtiges Marketinginstrument 

IWC ist bekannt als innovative Fir-
ma für Uhren der gehobenen Klasse. 
Gerade deshalb schätzt es die an-
spruchsvolle Kundschaft, wenn ihnen 
vor der Manufaktur genügend freie 
Parkplätze zur Verfügung stehen. Je-
doch erwies sich bis anhin das Frei-
halten der Kundenparkplätze durch 
einfache Leitkegel als sehr mühsame 
und unbefriedigende Lösung.

Heutzutage sind die Parkplatznot sowie die Zufahrt von unberechtigten Per-
sonen in bestimmte Bereiche ein immer grösser werdendes Problem. Viele 
Autofahrer nehmen es da oft nicht so genau und stellen ihren Pkw kurzerhand 
auf fremden Privat- oder Kundenparkplätze ab. Dieses Problem beschäftigte 
auch die Uhrenmanufaktur IWC in Schaffhausen.

Sensibilisiert auf diese Problematik 
kontaktierte Tiziano Dorigo von der 
IWC die SIGNAL AG. Im Laufe eines 
ausführlichen Beratungsgesprächs 
kam man zum Schluss, in die ge-
plante Umgebungsgestaltung der 
IWC Schaffhausen optisch anspre-
chende Poller einzuplanen, um die 
langjährige Parkplatzproblematik 
professionell zu lösen.

Nach genaueren Abklärungen, vor 
allem betreffend Machbarkeit, Funk-
tionalität und Sicherheit, stimmten die 
Verantwortlichen der Umgebungsge-
staltung diesem Vorschlag zu. Nach 
diversen Projektbereinigungen und 
technischen Beratungen konnte 2006 
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Inbetriebnahme und Instruktion der Anlage



Geschätzte Leserinnen und Leser 

In einer Welt, in der sich alles um 
Zahlen, Reportings und Erfolg 
dreht, gibt es auch nicht messbare 
Werte: nämlich die persönlichen 
Beziehungen.
Sie ist es, die tagtäglich unsere  
Tätigkeit beeinflusst. Eine Bezie-
hung kann sich nur entwickeln, 
wenn wir gegenseitig offen, ehrlich 
und loyal kommunizieren.
Neben den unzähligen Lösungs-
möglichkeiten, die wir Ihnen anbie-
ten, gibt es eine, die im Katalog 
nicht aufgeführt ist. Es ist der Wille 
aller unserer Mitarbeiter, sich für 
dauerhafte, bedürfnisgerechte und 
wirtschaftliche Lösungen zu enga-
gieren.

Ihnen nur ein Produkt aus dem 
Standardsortiment zu verkaufen, 
erfüllt uns nicht mit Befriedigung. 
Der kreative Austausch von Ideen 
und persönliches Einfühlungsvermö-
gen sind die Grundlagen für eine 
optimale Verständigung und lang-
fristige Beziehung. Unser Erfolg 
misst sich vor allem an unserem 
leidenschaftlichen Engagement für 
Beruf und Umwelt.
 
In diesem Sinne wollen wir auch 
in Zukunft mit unseren werten 
Kunden, Partnern und Mitarbeitern 
zusammenarbeiten. 

Alain Casati
Bereichsleiter Verkauf Westschweiz
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Bedienung mit Funkhandsender ... ... oder via Schaltpult in der Rezeption

der erste Kostenvoranschlag für alle 
Leistungen ab Baubeginn bis zur In-
betriebnahme der Anlage dem Bau-
herrn und dem Bauleitenden Archi-
tekturbüro Staub unterbreitet werden. 
Fachübergreifende Zusammenarbeit 
und ein professionelles Projektma-
nagement standen dabei stets im Vor-
dergrund.

Im Januar 2007 erhielt die SIGNAL 
AG den Auftrag zu Lieferung, Monta-
ge und Inbetriebnahme der Polleran-
lage. Die gesamte Bauphase lief rei-
bungslos ab und bereits am 20. Juni 
2007 konnte die neue Polleranlage 
an die IWC Schaffhausen übergeben 
werden.

Die Anlage besteht aus insgesamt 
10 Chromstahlpoller Ø 275 mm, da-
von 8 Stück automatisch versenkbar. 
Angesteuert werden sie über Funk-
handsender. Jeder Parkplatz hat sei-
ne eigene Frequenz. Zudem können 
die Poller von der Rezeption über ein 
Schaltpult bedient werden.

Während der gesamten Planungs- und 
Bauphase standen bei IWC Schaff-
hausen nicht nur die ästhetischen Ge-
gebenheiten und die optimale Park-
platznutzung im Mittelpunkt, sondern 
die Gewährleistung von Ordnung, 
Sicherheit und damit Kundenfreund-
lichkeit auf hohem Niveau.


